MBA em
Gestao Estratéegica de
Marketing e Vendas

# Publico-Alvo

Profissionais graduados, interessados em atualizar seus conhecimentos e
alavancar sua carreira/negocio, ou que busquem aprimorar seus conhecimentos e
se especializar na area de Marketing e Vendas.

# Objetivo

Levar os participantes a compreender e gerenciar os processos de marketing e
vendas, habilitando-os a utilizar técnicas e ferramentas de Marketing como
diferencial competitivo na busca do sucesso e no relacionamento com o
consumidor; desenvolver ferramentas estratégicas de mensuracao e analise da
atividade de vendas; construir e implantar processos de valor para o cliente;
gerenciar os dados provenientes dos clientes, buscando entendé-los melhor; buscar
nichos especificos ou ainda nao explorados no mercado.



MBA em Gestao Estratéegica
de Marketing e Vendas

~ Metodologia
Aulas expositivas, resolucao de problemas, exercicios, jogos e simulacoes.
Desenvolvimento de trabalhos em equipe; utilizacao de textos e cases para
discussao e entendimento do contetido, com o objetivo de consolidar o
conhecimento.

# Modulos
Analise Mercadolégica e Inteligéncia de Mercado
Basico de Importacao e Exportacao
Elaboracao da Monografia
Elaboracao de Propostas Comerciais e Contratos
Financas Corporativas
Gestao de Pessoas
Gestao de Vendas
Gestao dos Precos de Venda
Gestao Logistica e o Processo de Vendas
Jogos de Vendas
Marketing e Vendas
Metodologia da Pesquisa Cientifica
Psicologia de Vendas - Percepg¢oes do Consumidor
Planejamento de Vendas e Negociacoes
Planejamento Estratégico de Marketing
Vendas Consultivas - Parcerias Estratégicas

# Processo Seletivo
Analise curricular.

# Informacoes
Carga Horaria: 360 horas presenciais + monografia orientada.
Formas de pagamento: a vista com desconto ou em parcelas.

# Inscricoes
Secretaria: Av. Getulio Vargas, 1340, Jd. Primavera, Jacarei, SP
Documentos: copia de CPF, RG, comprovante de endereco e certificado de
conclusao de curso ou diploma de ensino superior.

~ Contatos
Telefone: 12 3962-2800
e-mail: posgraduacao®@inesp.edu.br
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